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PEDOMAN TRANSLITERASI ARAB LATIN
KEPUTUSAN BERSAMA

MENTERI AGAMA DAN MENTERI PENDIDIKAN DAN KEBUDAYAAN
REPUBLIK INDONESIA
Nomor: 158 Tahun 1987
Nomor: 0543b//U/1987

Transliterasi dimaksudkan sebagai pengalih-hurufan dari abjad yang satu
ke abjad yang lain. Transliterasi Arab-Latin di sini ialah penyalinan huruf-huruf

Arab dengan huruf-huruf Latin beserta perangkatnya.

A. Konsonan

Fonem konsonan bahasa Arab yang dalam sistem tulisan Arab dilambangkan
dengan huruf. Dalam transliterasi ini sebagian dilambangkan dengan huruf dan
sebagian dilambangkan dengan tanda, dan sebagian lagi dilambangkan dengan

huruf dan tanda sekaligus.

Berikut ini daftar huruf Arab yang dimaksud dan transliterasinya dengan huruf

latin:
Tabel 0.1: Tabel Transliterasi Konsonan
Huruf Arab Nama Huruf Latin Nama
i Alif Tidak dilambangkan Tidak dilambangkan
Ba B Be
<
R Ta T Te
[




Sa § es (dengan titik di atas)
Jim J Je
Ha h ha (dengan titik di bawah)
Kha Kh ka dan ha
Dal D De
Zal Z Zet (dengan titik di atas)
Ra R er
Zai z zet
Sin S es
Syin Sy es dan ye
Sad S es (dengan titik di bawah)
Dad d de (dengan titik di bawah)
Ta t te (dengan titik di bawah)
Za z zet (dengan titik di bawah)
"ain koma terbalik (di atas)




. Gain G ge
C
b Fa F ef
3 Qaf Q Ki
5| Kaf K ka
J Lam L el
Mim M em
¢
o Nun N en
Wau W we
J
A Ha H ha
. Hamzah ‘ apostrof
< Ya Y ye
B. Vokal

Vokal bahasa Arab, seperti vokal bahasa Indonesia, terdiri dari vokal

tunggal atau monoftong dan vokal rangkap atau diftong.

1. Vokal Tunggal




Vokal tunggal bahasa Arab yang lambangnya berupa tanda atau

harakat, transliterasinya sebagai berikut:

Tabel 0.2: Tabel Transliterasi Vokal Tunggal

Huruf Arab Nama Huruf Latin Nama
- Fathah A a
. Kasrah I [
> Dammah U u

2. Vokal Rangkap

Vokal rangkap bahasa Arab yang lambangnya berupa gabungan antara

harakat dan huruf, transliterasinya berupa gabungan huruf sebagai berikut:

Tabel 0.3: Tabel Transliterasi Vokal Rangkap

Huruf Arab Nama Huruf Latin Nama
- e Fathah dan ya Al adanu
; Fathah dan wau Au adanu
Contoh:
- J kataba
- J&e fa'ala
- J& suila
- S kaifa
- J%  haula




C. Maddah

Maddah atau vokal panjang yang lambangnya berupa harakat dan huruf,

transliterasinya berupa huruf dan tanda sebagai berikut:

Tabel 0.4: Tabel Transliterasi Maddah

Huruf Arab Nama Huruf Nama
Latin
L Fathah dan alif atau a a dan garis di atas
ya
e Kasrah dan ya 1 i dan garis di atas
f} Dammah dan wau a u dan garis di atas
Contoh:
- JU qala
- ) rama
- J._e qila
- Js  yaqilu

D. Ta’ Marbutah

Transliterasi untuk ta’ marbutah ada dua, yaitu:




1. Ta’ marbutah hidup
Ta’ marbutah hidup atau yang mendapat harakat fathah, kasrah, dan
dammah, transliterasinya adalah “t”.

2. Ta’ marbutah mati
Ta’ marbutah mati atau yang mendapat harakat sukun, transliterasinya
adalah “h”.

3. Kalau pada kata terakhir dengan ta’ marbutah diikuti oleh kata yang
menggunakan kata sandang al serta bacaan kedua kata itu terpisah,

maka ta’ marbutah itu ditransliterasikan dengan “h”.
Contoh:
SNAL 2%, raudah al-atfal/raudahtul atfal
- :)7-:5\ fwvhd\ al-madinah al-munawwarah/al-madinatul munawwarah

o

. b talhah

E. Syaddah (Tasydid)

Syaddah atau tasydid yang dalam tulisan Arab dilambangkan dengan
sebuah tanda, tanda syaddah atau tanda tasydid, ditransliterasikan dengan huruf,

yaitu huruf yang sama dengan huruf yang diberi tanda syaddah itu.

Contoh:

- J7  nazzala

- O al-birr



F. Kata Sandang

Kata sandang dalam sistem tulisan Arab dilambangkan dengan huruf, yaitu

d!, namun dalam transliterasi ini kata sandang itu dibedakan atas:

1. Kata sandang yang diikuti huruf syamsiyah
Kata sandang yang diikuti oleh huruf syamsiyah ditransliterasikan
sesuai dengan bunyinya, yaitu huruf “1” diganti dengan huruf yang
langsung mengikuti kata sandang itu.
2. Kata sandang yang diikuti huruf gamariyah
Kata sandang yang diikuti oleh huruf gamariyah ditransliterasikan
dengan sesuai dengan aturan yang digariskan di depan dan sesuali

dengan bunyinya.

Baik diikuti oleh huruf syamsiyah maupun gamariyah, kata sandang ditulis

terpisah dari kata yang mengikuti dan dihubungkan dengan tanpa sempang.
Contoh:

- :}i-)\ ar-rajulu
- ;Ld\ al-galamu
- M‘ asy-syamsu
. JWE al-jatalu

G. Hamzah
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Hamzah ditransliterasikan sebagai apostrof. Namun hal itu hanya berlaku
bagi hamzah yang terletak di tengah dan di akhir kata. Sementara hamzah yang

terletak di awal kata dilambangkan, karena dalam tulisan Arab berupa alif.

Contoh:

VAT ) .

- A ta’khuzu
? , .

- (e syal’un
2 -

- ¢¢ an-nau’u

- 0 inna

\ o

H. Penulisan Kata

Pada dasarnya setiap kata, baik fail, isim maupun huruf ditulis terpisah.
Hanya kata-kata tertentu yang penulisannya dengan huruf Arab sudah lazim
dirangkaikan dengan kata lain karena ada huruf atau harkat yang dihilangkan,
maka penulisan kata tersebut dirangkaikan juga dengan kata lain yang

mengikutinya.

Contoh:
- e ;9- j%-% Al ol Wa innallaha lahuwa khair ar-raziqin/
Wa innallaha lahuwa khairurraziqin
- BL S B Bismillahi majreha wa mursaha

I. Huruf Kapital

Meskipun dalam sistem tulisan Arab huruf kapital tidak dikenal, dalam
transliterasi ini huruf tersebut digunakan juga. Penggunaan huruf kapital seperti

apa yang berlaku dalam EYD, di antaranya: huruf kapital digunakan untuk
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menuliskan huruf awal nama diri dan permulaan kalimat. Bilamana nama diri itu
didahului oleh kata sandang, maka yang ditulis dengan huruf kapital tetap huruf

awal nama diri tersebut, bukan huruf awal kata sandangnya.

Contoh:
- UMJ\:J\ &)l 25l Alhamdu lillahi rabbi al-"alamin/
Alhamdu lillahi rabbil ‘alamin
- ("‘":J\ u‘*";“ Ar-rahmanir rahim/Ar-rahman ar-rahtm

Penggunaan huruf awal kapital untuk Allah hanya berlaku bila dalam tulisan
Arabnya memang lengkap demikian dan kalau penulisan itu disatukan dengan
kata lain sehingga ada huruf atau harakat yang dihilangkan, huruf kapital tidak

dipergunakan.

Contoh:

- ;w-) 3}-‘25‘ Al Allaahu gafiirun rahtm

SRR A Lillahi al-amru jami an/Lillahil-amru jamT an
J. Tajwid

Bagi mereka yang menginginkan kefasihan dalam bacaan, pedoman transliterasi
ini merupakan bagian yang tak terpisahkan dengan llmu Tajwid. Karena itu
peresmian pedoman transliterasi ini perlu disertai dengan pedoman tajwid.
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memberikan motivasi dan doa yang tiada hentinya sehingga skripsi ini dapat
terselesaikan. Terima kasih.



13

ABSTRACT

This study aims to determine the revenue generation system on Tiktok and to find
out how to give gifts on Tiktok to increase creator income according to Islamic
economics. As for in this study the method that researchers use is a qualitative
method with a qualitative descriptive type. The data obtained came from
respondents, namely creators and tiktok followers. Data collection techniques that
researchers use are interviews and documentation which are then analyzed using
descriptive analysis. The revenue generation system on TikTok is divided into 2,
namely the first has 100 thousand followers. Followers with FYP content. The
second is mostly done by TikTok users who do live streaming, because live only
requires 1K or 1000 followers. Income can be obtained through gifts. Given by
the audience. Based on an analysis of giving gifts in increasing income according
to the sharia economy, this is not contradictory because the tiktok application has
already set a contract in it, before tiktoker creates content or live streaming, while
the gifts given are gifts from viewers that are purchased through the virtual tiktok
application without any coercion. These gifts can be cashed through collected
coins, but in terms of income, creators or hots do not fully receive coins from
income because there is a division with tiktok as a service provider and taxes if
income exceeds IDR 4000,0000 per month.

Keywords: Gift, Tiktok, Creator’s Income, Sharia Economy.
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ABSTRAK

Nama: Efiyanti, NIM: 4022018080, Ttl: Matang Raya Barat, 21 Januari
2000, Judul Penelitian: Pemberian Gift di Tiktok Dalam Meningkatkan
Pendapatan Kreator Menurut Ekonomi Syariah.

Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui sistem perolehan pendapatan di tiktok
dan untuk mengetahui pemberian Gift di tiktok dalam meningkatkan pendapatan
kreator menurut ekonomi syariah. Adapun dalam penelitian ini metode yang
peneliti gunakan yaitu metode kualitatif dengan jenis deskriptif kualitatif. Data
yang diperoleh berasal dari responden yaitu Kreator dan follower tiktok. Teknik
pengumpulan data yang peneliti gunakan yaitu, wawancara dan dokumentasi yang
selanjutnya dianalisis menggunakan analisis deskriptif. Sistem perolehan
pendapatan di tiktok terbagi 2 yaitu pertama memiliki follower 100 ribu Follower
dengan content yang FYP, yang kedua banyak dilakukan oleh para pengguna
tiktoker yang itu melakukan live streaming, karena live hanya membutuhkan 1 K
atau 1000 follower, adapun perolehan pendapatan dapat diperoleh melalui gift
yang diberikan oleh penonton. Berdasarkan analisis pemberian gift dalam
meningkatkan pendapatan menurut ekonomi syariah tidak bertentangan karena
pada aplikasi tiktok sudah menetapkan akad di dalamnya, sebelum tiktoker
membuat content atau live streaming, adapun gift yang diberikan merupakan
pemberian penonton yang dibeli melalui virtual aplikasi tiktok tanpa ada paksaan.
Gift tersebut dapat diuangkan melalui koin yang dikumpulkan, namun dalam
pendapatanya kreator atau hots tidak sepenuhnya menerima koin dari pendapatan
karena adanya pembagian dengan tiktok sebagai penyedia jasa dan pajak apabila
pendapatan melebihi Rp.4.000.0000 perbulan.

Kata Kunci : Gift, Tiktok, Pendapatan Kreator, Ekonomi Syariah.
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BAB Il

METODE PENELITIAN

3.1. Jenis Dan Pendekatan Penelitian

Dalam penelitian ini penulis menggunakan jenis penelitian kualitatif.
Penelitian kualitatif adalah salah satu prosedur penelitian yang menghasilkan data
deskriptif berupa ucapan atau tulisan dan perilaku orang-orang yang diamati.
Melalui penelitian kualitatif, peneliti dapat mengenali subjek dan merasakan apa
yang mereka alami dalam kehidupan sehari-hari.*® Adapun deskriptif, yaitu jenis
penelitian yang diperoleh seperti hasil pengamatan, hasil wawancara, hasil
pemotretan, analisis dokumen, catatan lapangan, kemudian disusun dan tidak
dituangkan dalam bentuk dan angka-angka.®® Selanjutnya Peneliti melakukan
analisis data dengan memperkaya informasi, mencari hubungan, membandingkan,
menemukan pola atas dasar data aslinya (tidak ditransformasi dalam bentuk
angka).

Peneliti menggunakan jenis penelitian deskriptif kualitatif dikarenakan
penelitian ini berisikan deskripsi atau gambaran secara sistematis faktual, akurat
mengenai fakta-fakta serta hubungan antara peristiwa atau fenomena yang
diamati. Dalam penelitian ini digunakan penelitian lapangan (Field Research),
untuk memperoleh data-data penulis melakukan observasi atau mengamati obyek
penelitian di Tiktok. Tujuan dari penelitian deskriptif ini adalah untuk mengenai

pemberian Gift.

49 Sugiyono, Metode Penelitian Kuantitatif, Kualititatif dan Kombinasi (Mixed Methods),
(Bandung: Alfabeta) 2017, h.14
%0 1pid., h. 14-15.
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3.2. Lokasi dan Waktu Penelitian

Dalam penelitian ini lokasi penelitian dilakukan di Kabupaten Aceh
Timur-Kota Langsa hal ini dikarenakan lokasi tersebut, mudah dijangkau oleh
peneliti selain itu wilayah, beberapa dari para kreator dan followers merupakan
orang yang sudah dikenal oleh peneliti. Adapun waktu penelitian yang peneliti

lakukan pada bulan Januari-Mei 2023.

3.3 Subjek Penelitian

Moleong mendiskripsikan Subjek Penelitian sebagai informan, yang artinya
orang yang dimanfaatkan untuk memberikan informasi tentang situasi dan kondisi
tempat penelitian.®® Adapun Informan yang menjadi subjek dalam penelitian ini
adalah kreator yang memperoleh pendapatan dari follower atau tiktoker lainnya.

Berikut nama-nama informan pada penelitian ini:

51 Lexy J. Metodologi Penelitian Kualitatif, (Bandung: Remaja, 2018), h.132.



Tabel 3.1 Pendapatan Kreator Live Streaming

No Nama Status Alasan Karakteristik Profesi Pendapatan Pendapatan
Akun sebelum live sesudah live
1. | Ninaminda | Kreator | Menambah Shopping Usaha fashion | Rp. 2.000.000 | Rp. 4.000.000-
penghasilan online/offline 5000.000
2. | M. Arif | Kreator | Hiburan dan | Komedi Guru Rp. 2.500.000 | Rp. 3000.000-
Yusuf menambah 4000.000
pendapatan
3. | Mutia Kreator | Menambah Sharing Guru Rp.300.000 | Rp. 1500.000-
Asyifa pertemanan 2000.000
4. | Nuri Kreator | Suka dan ada | Sharing Olshop Rp. 3.000.000 | Rp. 4.000.000-
Candeng pendapatannya 4.500.000
5. | Riska Kreator | Menambah Sharing Endorse Rp. 1.000.000 | Rp. 2000.000
followers  dan
pendapatan
6. | Vina Kreator | Senang dan Sharing Rp. 1.200.000 | Rp. 500.000-
Maulina memperbanyak Guru 2000.000
teman
7 | Arnesia Kreator | Hobi dan Tutorial Make | Pelaminan/ | Rp. 12.500.000 Rp.
pekerjaan Up Rias 13.000.000-
sampingan Pengantin 15.000.000
8 | Zara Auly Kreator | Suka Shopping Kaur Rp.2.000.000 | Rp.
Gampong 2500.000—

Rp.3.000.000

69
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Tabel. 3.2 Informan Followers

No | Nama Karakteristik | Alasan Status
Follower menonton

1 Feni Follower Suka Aktif
Rahmayana

2 | Animariani | Follower Suka Aktif

3 | Lydaldris | Follower Hiburan Aktif

4 | Syam Follower Hiburan Aktif

5 | Vivi Novita | Follower Senang Aktif

6 | Aura Nazila | Follower Hiburan Aktif

7 Fajri Follower Menambah ilmu | Aktif

dan hiburan
8 | Khairul Ilda | Follower Menghibur Aktif

Sumber: Data diperoleh Tahun 2023

3.4 Sumber Data
Sumber data sangat diperlukan untuk mengadakan penelitian. Data
yang diperlukan dalam penelitian ini dapat dikelompokkan menjadi dua, antar
lain :
a. Sumber data primer
Sumber data primer adalah sumber data penelitian yang diperoleh secara
langsung dari sumber asli (tidak melalui media perantara), yaitu melalui
observasi, wawancara dan dokumentasi.
b. Data Sekunder
Sumber data sekunder adalah sumber data penelitian yang diperoleh
secara tidak langsung melalui media perantara (diperoleh dan di catat
oleh pihak lain).®*> Adapun data sekunder diambil dari buku-buku,

dokumentasi, arsip dan karya ilmiah yang berkaitan dengan penelitian.

52 Haris Herdiansyah, Wawancara Observasi, dan Focus Grups Sebagai Intrument
Penggalian Data Kualitatif, (Jakarta: Rajawali Perss, 2015), h.31
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3.5 Teknik Pengumpulan Data
Untuk memperoleh data-data dalam penelitian ini, peneliti menggunakan
pendekatan deskriptif kualitatif analitis, dengan cara memberikan gambaran
terhadap segala bentuk permasalahan yang terjadi di suatu tempat atau daerah
dengan metode yang digunakan dalam penelitian ini adalah sebagai berikut:
a. Observasi
Observasi adalah sebuah cara untuk menghimpun bahan-bahan
keterangan (data) yang dilakukan dengan mengadakan pengamatan dan
pencatatan secara sistematis terhadap fenomena-fenomena yang sedang
dijadikan sasaran.>® Disini peneliti melakukan pengamatan langsung pada
aplikasi tiktok. Selain itu peneliti juga melakukan pengamatan terhadap live
streaming di tiktok tentang peningkatan pendapatan.
b. Wawancara
Wawancara adalah sebuah proses interaksi komunikasi yang dilakukan
oleh setidaknya dua orang atau lebih, guna memperoleh keterangan atas dasar
ketersediaan dan dalam setting alamiah, dimana arah pembicaraan mengacu
kepada tujuan yang telah ditetapkan dengan mengutamakan trust sebagai
landasan utama dalam proses memahami.>* Peneliti melakukan wawancara

langsung dengan cara berkomunikasi langsung dengan responden atau dengan

31id.,
% Haris Herdiansyah, Wawancara Observasi ..., h.34.
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pihak-pihak yang dianggap perlu untuk memberikan informasi tentang objek
penelitian yaitu 8 (delapan) kreator dan 8 followers.>® Teknik pengambilan
sampel ini melalui pertimbangan tertentu ini, misalnya orang tersebut yang
ditanggapi paling tahu tentang apa yang kita harapkan, atau mungkin dia
sebagai pengusaha sehingga akan memudahkan penelitian menjelajahi
obyek/situasi sosial yang diteliti.%

Adapun tujuan peneliti melakukan wawancara guna mencari informasi
yang berkaitan dengan gift dan pendapatan kreator pada aplikasi tiktok, serta
hal-hal yang berkaitan dengan gift dan pendapatan yang dapat menambar
referensi peneliti dalam menemukan jawaban yang dibutuhkan oleh peneliti

untuk menyelesaikan skripsi ini.

c. Dokumentasi
Dokumentasi adalah menyelidiki benda-benda tertulis seperti buku-buku,
majalah, dokumentasi peraturan-peraturan, notulen rapat dan juga catatan
harian.>” Penelitian ini ditempuh beberapa langkah mulai dari pengumpulan
data mengenai pemberian gift dan pendapatan live streaming pada aplikasi
tiktok yang diperoleh dari hasil kombinasi, pengumpulan data, pengamatan

langsung pada siaran live streaming.

55 Faisar Ananda, Metodologi Penelitian Hukum Islam, (Bandung: Citapustaka Media
Prints, 2016), h. 121.

%6 Sugiyono, Metode Penelitian Pendidikan, (Bandung : Alfabeta, 2017), h. 298

57 Ibid.,
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3.6 Teknik Analisis Data

Teknik analisis data adalah upaya yang dilakukan dengan jalan bekerja
dengan data, mengorganisasikan data, memilah-milahnya menjadi satuan yang
dapat dikelola, mensintesiskannya, mencari dan menemukan apa yang penting dan
apa yang dipelajari dan memutuskan apa yang dapat diceritakan kepada orang
lain.%® Dalam penelitian ini setelah dilakukan pengumpulan data, maka data
tersebut dianalisis untuk mendapatkan kesimpulan.

Analisis data yang digunakan adalah metode deskriptif analitik, yaitu
mendeskripsikan data yang dikumpulkan berupa kata-kata, gambar, dan bukan
angka. Data yang berasal dari naskah, wawancara, catatan lapangan, dokuman,
dan sebagainya, kemudian dideskripsikan sehingga dapat memberikan kejelasan
terhadap Kenyataan atau realitas.®® Analisis data dalam penelitian kualitatif
dilakukan sejak sebelum memasuki lapangan, selama di lapangan dan setelah

selesai di lapangan.

3.7 Penyajian Analisis Data
Adapun teknik penyajian data yang dilakukan terdiri dari Data Reduksi dan
Data Display, serta Verifikasi data.
1) Reduksi Data (Data Reduction) adalah melakukan penyederhanaan
pemotongan atau penghapusan terhadap berbagai temuan data yang diperoleh

peneliti melalui buku-buku yang menjelaskan hadiah dan pendapatan.

%8 Sugiyono, Metode Penelitian ..., h.24.
%9 |bid.
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2) Data Display (penyajian Data) adalah memaparkan secara sistematis dan
akurat hasil dari kumpulan buku-buku yang penulis dapatkan sehingga dapat
di terima kebenarannya. Kemudian penulis akan menganalisis data yang telah
diperoleh dari berbagai buku-buku dan mengkajinya secara kritis, dan
kemudian penulis akan mendeskripsikannya.

3) \Verifikasi (klasifikasi Data) adalah penulis melakukan penarikan kesimpulan
dengan menggungkapkan berbagai Analisis peneliti dalam bentuk persuasive

dan kemudian penulis membentuk suatu opini lain.
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BAB IV

HASIL PENELITIAN DAN PEMBAHASAN

4.1 Gambaran Umum Lokasi Penelitian

Adapun lokasi yang dijadikan tempat penelitian yaitu Kota Langsa dan
kabupaten Aceh Timur. Dimana subjek penelitian merupakan kreator dan
followers pada aplikasi tiktok, yang merupakan media sosial yang memberikan
efek spesial, unik dan menarik yang bisa digunakan untuk membuat vidio pendek
yang keren dan bisa menarik perhatian banyak orang yang menontonnya. Aplikasi
Tiktok adalah sebuah jejaring sosial dan platform video musik tiongkok yang
diluncurkan pada September 2016. Aplikasi ini tersedia diplay store android dan
apple store ios secara gratis.® Tiktok berasal dari china dengan induk
perusahaan bernama Bytedance. Tiktok sendiri merupakan aplikasi sosial media
yang membagikan video pendek yang kreatif. Video di tiktok juga memiliki
beberapa pilihanmusik dan filter guna meningkatkan nilai kreatif sebuah video.?
Awalnya Tiktok hanya menanyangkan durasi 15 detik, namun Kini seiring
berkembangnya teknologi Tiktok bisa menayangkan durasi sampai 180 detik.
Aplikasi Tiktok diciptakan oleh zhang yiming. Awalnya, zhang yiming hanya
mendirikan perusahaan tekno yangbernama bytedance.

Dilihat dari unduhan google playstore telah mencapai 500 juta pengguna

aktif diseluruh dunia. Meskipun telah sukses meraih popularitas Tiktok juga

masih banyak ditentang di berbagai negara. Seperti di india, pemerintah disana

80 TikTok, Hadiah Vidio di TikTok. com diakses pada tanggal 11 Desember 2022.
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memblokir aplikasi ini karena memanasnya diplomasi dikedua negara tersebut.
tidak hanya di memblokir aplikasi ini dikarenakan dianggap hanya video menari
dan tidak mendidik. Meskipun sempat diblokir kini tiktok kembali aktif. kreator
Tiktok di Indonesia juga sudah menyajikan berbagai ilmu bermanfaat dan fakta
menarik pada aplikasi ini seperti video tutorial, video keilmuan dan berbagai
macam video kreatif lainnnya.5!
4.2 Hasil Penelitian
4.2.1. Sistem Perolehan Gift dan Pendapatan Di Tiktok

Aplikasi  tiktok merupakan salah satu platform yang dapat
mengahasilkan pendapatan bagi pengguna aktif yang telah mencapai 100 ribu
Followers, namun belakangan ini aplikasi tiktok juga telah mengembangkan
fitur di dalamnya dengan menambah fitur live streaming yang digunakan untuk
mempertemukan content kreator dengan penonton secara daring. Selain
sebagai media yang dapat menghibur penonton live streaming juga membantu
para kreator untuk memperoleh pendapat melalui live, pada fitur live streaming
setiap kreator dapat melakukan live jika follower telah berjumlah 1K, 1000
follower. Sedangkan untuk live belanja kreator dapat melakukan live walaupun
jumlah follower belum mecapai 1K.

Live streaming merupakan salah satu fitur siaran langsung yang

dikeluarkan oleh pihak aplikasi Tiktok, sebelum membahas tentang live
streaming pada aplikasi Tiktok perlu diketahui, bahwa live streaming yang akan

dibahas oleh penulis saat ini ialah tentang perolehan pendapatan live streaming

61 TikTok, Hadiah Vidio di TikTok. com diakses pada tanggal 11 Desember 2022.
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pada aplikasi Tiktok.

Dalam hal ini peneliti melakukan observasi dengan wawancara terhadap
para host talent yang melakukan live streaming pada aplikasi Tiktok yang berada
di secara online melalui media chat aplikasi tiktok. Sehingga peneliti dapat lebih
jelas memahami dan mengerti proses perolehan pendapatan dari hasil live
streaming diaplikasi Tiktok. Pada saat melakukan wawancara kepada beberapa
host talent, penulis mengajukan beberapa pertanyaan yang menyangkut tentang
materi live streaming baik itu dari proses melakukan live streaming hingga proses
mendapatkan hadiah berupa gift dari para penonton live streaming diaplikasi
Tiktok. Terkait hal tersebut penulis melakukan wawancara dengan 8 orang
kreator yaitu Ninaminda, Arif Yusuf, Mutia Asyifa, Nuri Candeng, Vina Maulina,
Riska, Zara Auly dan Arnesia dan 8 orang followers yaitu Feni Rahmayana,
Animariani, Lyda Idris, Mega, Aura Nazila, Khairul llda, Mutia Asyifa dan Syam.

Pada fitur live  streaming ini host talent atau kreator
mengajak para penontonnya untuk melihat konten yang dibawakan saat host
talent melakukan siaran langsung agar terjadinya interaksi antara host talent dan
penonton. Kemudian jika para penonton sudah merasa tertarik dan nyaman
terhadap konten yang dibawakan oleh host talent/kreator maka secara tidak
langsung penonton akan memberikan sebuah apresiasi berupa gift atau hadiah
yang tersedia dilayar Tiktok kepada host talent. Gift atau hadiah yang terdapat
dilayar Tiktok yaitu berupa virtual gift.5? Virtual gift yaitu kumpulan stiker seperti

stik coklat, es teh, durian, bunga dan lain seagainya yang memiliki nilai yang

62 TikTok, Hadiah Vidio di TikTok. com diakses pada tanggal 11 Desember 2022.



78

berbeda- beda disetiap gambarnya. Berikut tabel karakteristik gift pada aplikasi

tiktok:
Tabel 4.1 Jenis dan jumlah Koin
No Jenis-Jenis Gift Pada Aplikasi Tiktok
Gift 1 Koin Gift 5 Koin Gift 7 Koin
1 Tenis Hi Surat Ajaib
Love Letter Jari Hati Tangan Melambai
Sepak bola Mic Gift 9 Koin
GG . Panda Botol Harapan
Speaker Mini Kolak Snowboard
Kopi : :
Ke|roucut Es krim - Gift 10 Koin
Kopi
Gamepad
Lollipop
2. | Gift 20 koin Gift 99 Koin Gift 100 koin
Parfum Topi Hati
Bedug Mahkota Konfeti
Origami
3 Gift 30 Koin Gift 199 Koin Gift 299 koin
Cermin Ski Goggles Tudung Pengantin
Donat Gembok dan Kunci Sarung Tinju
Kacamata Rock ‘n’ Roll
Hati
Kacamata
4 Gift 300 koin Gift 399 Koin Gift 400 koin
Nasi Tumpeng Balon | Mimpi Indah Perangkap Lalat
Joget Ayunan Kalung
Api Unggun
5 Gift 499 koin Gift 500 koin Gift 538 koin
Karang Hujan Uang Mesin Es
6 Gift 600 koin Koin 699 koin Gift 700 koin
Pemutar Rekaman Angsa Sepatu
Balon CINTA
7 Gift 800 koin Gift 899 koin Gift1.000 koin
Mutia Asyifara Kereta Bunga cermin
Tambang Ema
8 Gift 1.999 koin Gift 1.088 koin Gift 1.200 koin
Album Ajaib Kembang Api Kursi Gaming
Kotak Rias
9 Gift 1.288 koin Gift 1.500 koin Gift 1.777 koin

Bombom car

Rangkaian Bunga

Waktu Minum
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Juara

10 | Gift 1.799 koin Gift 1.888 koin Gift1.999 koin
Rumah Pohon Perahu Cepat Lilin Musim

11 | Gift 2.020 koin Gif 2.150 koin Gift 2.399 koin
Korsel Paus Kotak Musik

12 | Gift 2.888 koin Gift 2.988 koin Gift 2.999 koin
Perjalanan Sepeda Motor Old Famous Car

Superstar

13 | Gift 3.000 koin Gift 4.000 koin Gift 4.888 koin

Bianglala Bunga Tumpa Jet Pribadi
Kapal Bajak Laut

14 | Gift4.999 koin Gift 5.199 koin Gift 6.000 koin
Pesta Kolam Kapal Selam Pesawat

15 | Gift 7.000 koin Gift 7.999 koin Gift 9.888 koin
Mobil Balap Trofi Match Yacht

16 | Gift 9.999 koin Gift 10.000 koin Gift 10.999 koin
Akuarius Antarbintang Elang

17 | Gift 15.000 koin Gift 20.000 koin Gift 29.999 koin
Planet Roket Singa

18 | Gift 28.888 koin Gift 34.999 koin

Kereta Kuda

Tiktok Universe

Sumber data: Aplikasi Tiktok Tahun 2023
Berdasarkan tabel 4.1 di atas diketahui bahwa setiap stiker yang dibeli

harus ditukar dengan koin yang dibeli melalui aplikasi tiktok berikut contoh cara

dan jumlah harga yang harus di bayar untuk membeli gift pada aplikasi tiktok:

Phoonix
@ 24909

el

&.’. /cﬁh‘

Api Nugn
® 26999

Gambar cara top up/ pembelian Gift

Q\'\'\nr

ﬁ’.&o

Implan Adam
@ 25999

Bunclaran HI
@ 16999
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Isi ulang @
Saldo: O Kurang 20000 Koin
s 13 70

139 210 350

559 17500

Google Play
1?500 coins Rp 4.121.00Q,OO
TikTok + pajak ©
Play Points - Silver < +3022
©  DANA: 62-838****8908 >

Dengan mengetuk "Beli dengan sekali ketuk”, Anda
menyetujui persyaratan layanan Google Payments berikut:
Persyaratan Layanan - Pembeli (Indonesia), Pemberitahuan
Privasi.

Beli dengan sekali ketuk

] @ |

Berdasarkan gambar 4.1 diketahui bahwa cara pembelian atau top up pada
aplikasi tiktok yaitu dengan memilih stiker gift yang diinginkan untuk diberikan
kepada kreator, selanjutnya memilih jumlah harga yang dibayar dan melakukan
transaksi jual beli dengan melakukan transaksi pada aplikasi pembayaran yang

ditautkan. Harga satu koin yaitu sebesar Rp.250 yang dikalikan dengan jumlah



81

koin yang ingin diberikan kepada kreator.

ninaminda v

&

@zaidanok3 EE

6932 29829 18.7K
Edit profil Tambahkan teman
living home
= Pesanan Anda
HH (aa Ta. [&
= E) soneZ @ fyp

Berdasarkan hasil wawancara dengan Ibu Nina dengan aplikasi tiktok

@Ninaminda, mengemukakan bahwa:

“kebetulan saya sudah bergabung menjadi host talent di aplikasi Tiktok
ini kurang lebih 1 tahun belakangan ini makanya saya sedikit paham
mengenai live streaming diaplikasi Tiktok, kalau tema content live saya
belanja atau shopping, produk yang saya jual alat rumah tangga .63

Jadi dapat disimpulkan bahwa ibu Nina bergabung dengan tiktok belum
begitu lama, beliau menggunakan aplikasi tiktok tidak hanya untuk hiburan akan
tetapi juga untuk mengembangkan usaha yang telah dimilikinya selain itu content
yang sering beliau tampilkan mengenai produk yang rumah tangga. Selanjutnya
peneliti menanyakan waktu durasi live streaming yang sering dilakukan di tiktok,

Ibu Nina mengemukakan bahwa:

“saya live biasanya rata-rata melakukan Live streaming kurang lebihnya
2 jam dalam satu, hari setiap harinya atau bahkan bisa lebih dari itu
tergantung paket data yang digunakan untuk internet cukup atau tidak jika
melakukan live streaming dengan waktu yang panjang atau lama”. %

83 Hasil wawancara dengan Nina Minda, Kreator Penjualan pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 Januari 2023.

64 Hasil wawancara dengan Nina Minda, Kreator Penjualan pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 Januari 2023.
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Berdasarkan penjelasan diatas diketahui beliau menggunakan waktu yang
cukup efektif dalam durasi live yaitu 2-3 jam. Live streaming apabila dilakukan

terlalu lama juga akan tidak begitu efektif.

nasrisamir I\

@arifyusuf26
1449 1899 818

NMengikuti Pengikut Suka

Pesan —— -

Adapun saudara M. Arif Yusuf beliau mengemukakan bahwa:

“saya mulai live streaming di tiktok baru 5 bulan, jadi viewnya belum
rame, konten yang saya bawakan komedi. "

Saudara M.Arif melakukan live baru-baru saja, karena belum terlalu ramai
dan kontennya tentang komedi jadi untuk pengenalan kreator cukup lama, karena
masyarakat butuh mengenal karakter dan konten seperti apa yang dibawakan.

Mengenai durasi waktu, saudara M.Arif Yusuf juga mengungkapkan hal
yang sama dengan Ibu Nina Minda yang mengemukakan bahwa:

“kalau live tergantung, kalau lagi mood bisa sampai 3 jam, tapi paling
sering 2 jam.%¢

Jadi diketahui bahwa waktu live yang sering digunakan kreator adalah 2-3
jam karena pada waktu ini masyarakat akan penasaran dan tidak bosan. Berbeda

dengan saudara M. Arif dan Ibu Ninaminda.

85 Hasil wawancara dengan M. Arif, Kreator komedi, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
14 Januari 2023.

% Hasil wawancara dengan M. Arif, Kreator komedi, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
14 Januari 2023.
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@mutiaasyiffaO3
3992 1300 5411

Mengikuti Pengikut Suka

Pesan ,Q_‘ A
=

Bantu follow
Instagram/Mutia AsyiffaO3
Boom like auto blokir

&
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Saudari Mutia Asyifa mengemukakan bahwa konten yang dibawakan

adalah Batle, berikut hasil wawancara dengan saudari Mutia Asyifa:

“udah lama kak, satu setengah tahun, konten saya kalau lagi live sering

batle sama kreator lainnya, durasi live 2-3 jam.®’

Dari penjelasan di atas diketahui bahwa saudara Mutia Asyifa cukup

mengenal dunia live streaming, karena telah berkecimpung hampir 2 tahun

lamanya pada aplikasi live tiktok, content yang dibawakan adalah battle, dimana

saudari Mutia Asyifa sering mengajak kreator lainnya untuk bersaing dalam

memperoleh gift pada pertandingan, siapa paling banyak gift maka dia akan jadi

pemenang sedangkan yang kalah akan menerima hukuman yang telah disepakati.

67 Hasil wawancara dengan Mutia, Kreator Battle, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal 14

Januari 2023.
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@nuriiycandeng

49 1240 4933

Saudara Nuri Candeng baru memulai live, berikut hasil wawancara dengan

saudara Nuri Candeng:

“saya mulai melakukan live streaming akhir bulan Agustus, sekarang
sudah 5 bulan, tema yang saya bawa rising star lebih kepada tangkap-
tangap followers. "

Jadi dapat disimpulkan bahwa saudara Nuri Candeng adalah seorang
pemula, sebagai kreator tema yang di gunakan dalam menarik minat penonton
yaitu tangkap-tangkap follower, dimana banyak para kreator pemula dapat
menambah follower dengan mengikuti tayangan yang dibawakan Nuri Candeng.

Mengenai durasi waktu yang digunakan dalam live streaming, saudara
Nuri Candeng mengemukakan bahwa:

“durasi 3 Jam kalau hari biasa, kalau pas pertandingan tergantung dari

pihak tiktok nentuin berapa jam. Untuk jawab live, tapi kalau lita

konsisten atau disiplin dengan jam tang dan berakhirnya live, itu dapat
mempemudah live para host FYP, kalau FYP maka penontonnya semakin

banyak .

Berdasarkan penjelasan di atas diketahui bahwa durasi live 2-3 jam

merupakan durasi yang efektif agar FYP yaitu muncul diberanda tiktoker

68 Hasil wawancara dengan Gafoor, Kreator Battle, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal 30
Desember 2022.

8 Hasil wawancara dengan Gafoor, Kreator Battle, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal 30
Desember 2022.
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lainnya, sehingga apabila dilakukan dengan disiplin jumlah view pada tangan
yang dibawakan akan meningkat.
Sedangkan Saudara Nuri Candeng mengemukakan bahwa:

“kalau pendapatan ada, karena kita disinikan jadi host, kalau saya
contentnya lebih ke acara tangkap-tangkap, jadi banyak yang ngasih
bunga sama hadiah kecil, karena nanti nama mereka muncul dilayar
yang nantinya bakalan kita arahkan untuk memfollow akun tersebut,
jadi kalau mau ditangkap harus berterbangan minimal giftnya itu
seperti bunga atau bola kalau paling besar paus, pernah juga ada yang
ngasih singa tapi itu sekali. Live streaming pendapatannya bergantung
pada pemberian gift dan FYP.”"°

e

< vina maulina12 n

)

“- =

) S
@vina_12a

200 10.6K 41.3K

Mengikuti Pengikut Suka

“ v
follow_ig_vinamaulinal2

Berdasarkan hasil wawancara dengan saudari Vina dengan aplikasi tiktok

@Vina Maulina mengemukakan bahwa:

“saya sudah bergabung live pada aplikasi titok sudah 8 bulan, progran

yang saya bawakan yaitu sharing-sharing tentang kegiatan sehari-hari
» 71

Jadi dapat disimpulkan bahwa saudari Vina Maulina bergabung dengan

tiktok masih termasuk baru, diketahui bahwa aplikasi tiktok selain membuat

70 Hasil wawancara dengan Gafoor, Kreator Battle, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal 30
Desember 2022.

"1 Hasil wawancara dengan Vina Maulina, Sharing-Sharing, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 April 2023.
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content juga dapat mencari teman, berbagi cerita tentang kehidupan sehari-hari.
Selanjutnya peneliti menanyakan waktu durasi live streaming yang sering

dilakukan di tiktok, saudari Vina mengemukakan bahwa:

“kalau live biasanya rata-rata melakukan Live streaming kurang lebihnya 3

jam dalam satu hari,”. "2

Berdasarkan penjelasan diatas diketahui beliau menggunakan waktu yang
cukup efektif dalam durasi live yaitu 2-3 jam. Live streaming apabila dilakukan

terlalu lama juga akan tidak begitu efektif .
Adapun saudara Riska beliau mengemukakan bahwa:

“mulai live streaming di tiktok baru 2 bulan, sharing tentang make up,
Jjadi viewnya belum rame. "

Sagitarius # JAN

©@riskaaulia5113
214 4940 24.3K

NMengikuti Pengikut Suka

GBS - -
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Hanya untuk bersenang-senang e

Saudari Riska melakukan live baru-baru saja, karena belum terlalu ramai
dan kontennya tentang sharing make up jadi penontonnya juga belum terlalu
banyak.

Mengenai durasi waktu, saudari Riska juga mengungkapkan hal yang sama

72 Hasil wawancara dengan Vina Maulina, Sharing-Sharing, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 April 2023.

3 Hasil wawancara dengan Riska, Kreator Sharing-Sharing, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 14 April 2023.
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dengan saudari vina yang mengemukakan bahwa:

“belum terlalu sering, masih coba-coba, tapi paling sering 2 jam, karena
kalau terlalu lama takunnya orang bosan, karena belum terbiasa.’

Jadi diketahui bahwa waktu live yang sering digunakan kreator adalah 2-3

jam karena pada waktu ini masyarakat akan penasaran dan tidak bosan.
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Sedangkan Zara mengemukakan bahwa konten yang dibawakan adalah

Shopping, berikut hasil wawancara dengan saudari Zara:

“belum lama baru-baru aja, kalau tidak salah masih 2 bulan, konten yang
saya bawakan tentang shopping, durasi live 2-3 jam.”

Dari penjelasan di atas diketahui bahwa saudara Zara belum terlalu
mengerti tentang dunia live streaming, karena baru bergabung 2 bulan pada
aplikasi live tiktok, content yang dibawakan adalah shopping, dimana saudari

Zara meriview produk yang dijualnya.

74 Hasil wawancara dengan Riska, Kreator Sharing-Sharing, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 14 April 2023.

5 Hasil wawancara dengan Zara, Kreator Tutorial make up, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 14 April 2023.
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Saudari Arnesia baru memulai live, berikut hasil wawancara dengan

saudara Arnesia;

“saya mulai melakukan live streaming akhir bulan Januari 2023, sekarang
sudah 5 bulan, tema tutorial make-up.”’®

Jadi dapat disimpulkan bahwa saudara Arnesia adalah seorang pemula,
sebagai kreator tema yang di gunakan dalam menarik minat penonton lebih pada
wanita dengan tema make up, dimana banyak para kreator pemula dapat
menambah follower dengan mengikuti tayangan yang dibawakan Arnesia.

Mengenai durasi waktu yang digunakan dalam live streaming, saudara
Arnesia mengemukakan bahwa:

“durasi 1-2 jam kalau hari biasa, Untuk jadwal live biasanya pukul 4-6

sore, sekarang penonton saya masih belum rame, dibandingkan

sebelumnya ini sudah bertambah, dan itu dapat mempemudah live para
host FYP, kalau FYP maka penontonnya semakin banyak.”"’

Berdasarkan penjelasan di atas diketahui bahwa durasi live 1-2 jam

merupakan durasi yang efektif agar FYP yaitu muncul diberanda tiktoker

76 Hasil wawancara dengan Arnesia, Kreator Tutorial make up, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 18 April 2023.

7 Hasil wawancara dengan Arnesia, Kreator Tutorial make up, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 08 April 2023.
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lainnya, sehingga apabila dilakukan dengan disiplin jumlah view pada tangan
yang dibawakan akan meningkat.

Jadi dapat disimpulkan para host atau kreator akan memperoleh
pendapatan dari hasil live jika FYP dan adanya pemberian gift dari para
penonton. Dari beberapa host yang melakukan live streaming, tema yang
digunakan berbeda-beda, biasanya tema yang digunakan berkaitan dengan konten
yang di upload. Sedangkan konten tangkap-tangkap lebih kepada membantu
kreator untuk menambah follower. Live streaming memang tidak dibatasi berapa
banyak penontonyang harus menonton saat live streaming berlangsung tetapi, ada
beberapa cara agar saat melakukan live streaming banyak penonton yang melihat
yaitu dengan cara rutin membuat konten, memastikan konten yang dibawakan
menarik, membuat konten yang sedang viral, dan rajin memberi komentar di
postingan orang lain. Dengan begitu secara tidak langsung semakin banyak
followers yang menonton live streaming maka akan semakin banyak pula
kesempatan host talent mendapatkan komisi atau upah dari para penonton.

Selain itu, durasi live tidak mengikuti sistem tiktok, namun jika ingin
FYP dalam live streaming, kedisiplinan waktu merupakan kunci utama yang
harus diperhatikan. Jika pelaksanaan live streaming tidak konsisten maka
majemen tiktok akan kesulitan dalam menentukan waktu tayang live streaming
yang dilakukan oleh Kreator sehingga menyebabkan penonton yang sedikit.
Durasi live streaming juga harus diperhatikan jangan terlalu sebentar dan jangan

terlalu lama. Tiktok menyebutkan, jika 30 menit merupakan durasi live streaming
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terbaik.’®

4.2.2. Analisis Pemberian Gift Di Tiktok Dalam Meningkatkan Pendapatan
Kreator Ditinjau Menurut Ekonomi Syariah

Fitur live streaming saat ini yang sering digunakan oleh para konten
kreator atau host talent yaitu fitur live yang berada diaplikasi Tiktok. Adapun
keunggualan yang terdapat diaplikasi Tiktok salah satunya yaitu melakukan live
streaming yang dapat menghasilkan sebuah komisi atau upah. Pemberian gift
biasanya berupa gambar-gambar stiker yang ada pada aplikasi gift.

Ketika ditanya mengenai pendapatan dari Tiktok live, Ninaminda
mengemukakan bahwa:

“ada, karena di tiktok saya berjualan tentunya ada, dibandingkan secara
offline penjualan di tiktok jauh lebih baik, kalau digift ada juga tapi tidak
sebanyak yang lainnya, karena saya disini khusus untuk berjualan,
biasanya yang sering banyak mendapat gift hots battle atau cerita-cerita,
kalau cara mendapatkannya harus konsisten dan disiplin serta barang
yang dijual tidak mengecewakan konsumen.”’"®
Jadi dapat disimpulkan bahwa setiap kreator live akan memproleh gift
yang diberikan oleh kreator follower lainnya apabila menyukai live yang
dibawakan. Akan tetapi kreator yang berjualan tidak jarang memperoleh gift yang
besar, dan tidak banyak, biasanya para host yang melakukan live battle dan cerita
kehidupan sehari-hari yang sering digift jika hostnya membawa acara dengan

menarik.

® Dado Ruvic, “Cara Live di Tik tok, Langkah Dan Syaratnya”, (Artikel,
Kumparan.Com,Https://Tinyurl. Com/Cara-Live-Tik-Tok, Pada Tanggal 11 Desember , 2022)

7% Hasil wawancara dengan Nina Minda, Kreator Penjualan pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 Januari 2023.


https://tinyurl.com/Cara-live-tik-tok
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Pertanyaan selanjutnya yang peneliti tanyakan yaitu sistem pendapatan di
Tiktok live, Nina minda mengemukakan bahwa:

“Kalau pendapatan itu biasanya kita akan dikumpulkan penjualan, dan

setiap gift yang diberikan oleh penonton dengan pendapatan lainnya yang

akan masuk ke akun saldo, akan tetapi pendapatan tersebut akan dipotong

pajak dari tiktok, pendapatan yang diterima tidak sesuai dengan koin yang

diberikan melalui gift. &

Jadi dapat disimpulkan bahwa setiap pendapatan yang diterima dari
penjualan akan dipotong pajak apabila pendapatan mencapai lebih Rp.4.000.000,
perbulan sedangkan gift akan dibagi dengan tiktok sebagai penyedia sarana, dan

juga pajak.

Selain menerima gift para kreator juga memberikan gift kepada kreator

lainnya, Ninaminda mengemukakan bahwa:

“pernah, kalau saya suka hostnya saya akan memberikan gift, selain itu
gift juga dapat membantu usaha saya lebih dikenal oleh tiktoker lainnya,
sebagai bentuk untuk mempromosikan usaha saya. 8"

Jadi tidak hanya menerima gift Ibu Nina juga memberikan gift kepada
kreator lainnya jika menyukai tayangan yang dibawakan dan untuk
memperkenalkan akunnya kepada para tiktoker lainnya.

Selain Ninaminda, M. Arif Yusuf juga memperoleh pendapatan dari
tiktok, namun bukan dari hasil penjualan akan tetapi hasil dari pemberian gift dan
FYP di tiktok. Berikut hasil wawancara dengan M. Arif Yusuf, yang
mengemukakan bahwa:

“Pendapatan pernah, karena waktu live pasti ada yang suka ngasih-
ngasih paling sering bunga, teh, kalau paling besar Paus sama singa

80 Hasil wawancara dengan Nina Minda, Kreator Penjualan pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 Januari 2023.

81 Hasil wawancara dengan Nina Minda, Kreator Penjualan pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 Januari 2023.
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pernah dapat sekali, untuk dapat bayaran atau pendapatan harus

konsisten, FYP dan disiplin . "’

Jadi dapat disimpulkan bahwa M.Arif banyak menerima gift dari
tanyangan yang dia bawakan,® adapun yang paling besar yang diterima olh bapak
M.Arif Yusuf adalah singa dan paus. Sistem pendapatan yang diterima pada
aplikasi tiktok menurut M. Arif Yusuf mengemukakan bahwa:

“Pendapatan biasanya akan masuk ke akun saldo yang ada di pengaturan,

setelah dipotong pajak dari tiktok, biasanya satu bulan sekali gaji atau

pendapatan saya ambil, pendapatan yang diterima tentunya tidak sama
dengan harga gift yang diberikan karena harus dibagi dengan tiktok
sebagai penyedia sarana. %

Dari penjelasan diketahui bahwa gift yang diterima akan menjadi
pendapatan yang masuk kedalam akun saldo, dan pendapatan yang diterima sudah
dikurangi oleh tiktok untuk jasa aplikasi, sedangkan pajak akan dipotong apabila

pendapatan sudah ditentukan oleh pajak. Selanjutnya mengenai gift untuk orang

lain M. Arif Yusuf yang mengemukakan bahwa:

“Pernah, hampir rata-rata para kreator saling memberikan gift sesama
kreator untuk membantu selain itu juga mempromosikan atau menambah
follower. "

Jadi dapat disimpulkan bahwa saudara M.Arif juga memberikan gift
kepada kreator lainnya sebagai dukungan dan juga untuk mempromosikan
akunnya kepada kreator lainnya. Hal yang sama juga diungkapkan oleh Saudari

Mutia Asyifa dan Nuri Candeng yang mengemukakan bahwa:

82 Hasil wawancara dengan M. Arif, Kreator Komedi, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
14 Januari 2023.

8 Hasil wawancara dengan M. Arif, Kreator Komedi, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
14 Januari 2023.

84 Hasil wawancara dengan M. Arif, Kreator Komedi, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
14 Januari 2023.

8 Hasil wawancara dengan M. Arif, Kreator Komedi, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
14 Januari 2023.
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“ Gift yang diberikan akan menjadi bentuk koin yang nantinya akan msuk
ke saldo akun, setelah itu akan dipotong pajak, sisanya akan menjadi
pendapatan kreator oleh yang akan dibayar, harga koin yang didapat
tidak sepenuhnya diterima karena ada potongan. "

Jadi dapat disimpulkan bahwa gift yang diberikan akan berubah menjadi

bentuk koin dan akan masuk keakun saldo, setelah dipotong hak dari tiktok dan
pajak, sisanya akan menjadi pendapatan bagi para kreator. Selanjutnya mengenai
pemberian gift kepada kreator lainnya Mutia Asyifa yang mengemukakan bawa:
“Pernah, karena kan disini saya sering battle sama yang lain jadi untuk
menang harus ada yang memberikan gift sama tab tab layar, kalau paling
banyak dapat itu hadiah-hadiah kecil seperti bunga, topi, kalau yang paling
besar pernah dikasih kereta api sama univers, untuk mendapatkan
pendapatan ya harus ada yang ngasih gift, sama FYP.”%’
Jadi dapat disimpulkan bahwa live dengan tema battle adalah melakukan
pertandingan untuk memenangkannya harus banyak memperoleh tab-tab layar dan

gif dari para tiktoker/viewers. Sedangkan Nuri Candeng juga melakukan hal yang

sama berikut hasil wawancara dengan Nuri Candeng:

“pernah, apalagi kalau lagi battle itu harus saling suport, apalagi seperti
saya yang masuk kedalam manajemen tiktok, jadi sesama anggota
manajemen harus saling membantu. "%

Ketika ditanya mengenai pendapatan dari Tiktok live, Vina Maulina

mengemukakan bahwa:
“ada, tapi belumnya seperti kreator lainnya, paling banyak yang ngasih

gift bunga sama love, pendapatan ada bertambah, bulan kamaren baru
ambil Rp.1.000.000., itu livenya baru 16 kali live .8

8 Hasil wawancara dengan Mutia, Kreator Battle, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal 14
Januari 2023

87 Hasil wawancara dengan Mutia, Kreator Battle, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal 14
Januari 2023.

8 Hasil wawancara dengan Gafoor, Kreator Komedi, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
30 Desember 2022.

8 Hasil wawancara dengan Vina Maulina, Kreator Sharing pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 April 2023.
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Jadi dapat disimpulkan bahwa setiap kreator live akan memproleh gift
yang diberikan oleh kreator follower lainnya apabila menyukai live yang
dibawakan. Creator vina masih termasuk pendatang baru pada aplikasi tiktok,
sehingga pendapatan yang diperoleh belum terlalu banyak.

Pertanyaan selanjutnya yang peneliti tanyakan yaitu sistem pendapatan di
Tiktok live, Vina Maulina mengemukakan bahwa:

“Kalau pendapatan ada, kalau belum terlalu banyak penonton masih

bergantung pada gift yang diberikan oleh follower, setiap gift yang

diberikan oleh penonton dengan pendapatan lainnya yang akan masuk ke

akun saldo, pendapatan yang diterima tidak sesuai dengan koin yang

diberikan melalui gift karena dibagi dengan tiktok. %

Jadi dapat disimpulkan bahwa setiap pendapatan yang diterima dari
penjualan akan dipotong oleh tiktok, sedangkan gift akan dibagi dengan tiktok
sebagai penyedia sarana. Selain menerima gift para kreator juga memberikan gift

kepada kreator lainnya, Vina Maulina mengemukakan bahwa:

“pernah, kalau saya suka hostnya saya akan memberikan gift, selain itu
gift juga dapat membantu usaha saya lebih dikenal oleh tiktoker lainnya,
sebagai bentuk untuk mempromosikan usaha saya.

Jadi tidak hanya menerima gift Ibu Vina juga memberikan gift kepada
kreator lainnya jika menyukai tayangan yang dibawakan dan untuk
memperkenalkan akunnya kepada para tiktoker lainnya.

Selain Vina Maulina, Riska juga memperoleh pendapatan dari tiktok,
dengan tema yang sama, hasil dari pemberian gift dan FYP di tiktok. Berikut hasil

wawancara dengan Riska, yang mengemukakan bahwa:

% Hasil wawancara dengan Vina Maulina, Kreator Sharing pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 April 2023.

91 Hasil wawancara dengan Vina Maulina, Kreator Sharing pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 16 April 2023.
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“Pendapatan pernah, karena waktu live pasti ada yang suka ngasih-
ngasih paling sering bunga, teh, kalau paling besar Panda dan Tiket
perjalanan pernah dapat sekali, untuk dapat bayaran atau pendapatan
harus konsisten, FYP dan disiplin . "%

Jadi dapat disimpulkan bahwa Riska banyak menerima gift dari tanyangan
yang dia bawakan,®® adapun yang paling besar yang diterima oleh Riska adalah
tiket Perjalanan dan panda. Sistem pendapatan yang diterima pada aplikasi tiktok
menurut Riska mengemukakan bahwa:

“Pendapatan biasanya akan masuk ke akun saldo yang ada di pengaturan,

setelah dipotong pajak dari tiktok, biasanya satu bulan sekali gaji atau

pendapatan saya ambil, pendapatan yang diterima tentunya tidak sama
dengan harga gift yang diberikan karena harus dibagi dengan tiktok
sebagai penyedia sarana.™*

Dari penjelasan diketahui bahwa gift yang diterima akan menjadi
pendapatan yang masuk kedalam akun saldo, dan pendapatan yang diterima sudah
dikurangi oleh tiktok untuk jasa aplikasi, sedangkan pajak akan dipotong apabila

pendapatan sudah ditentukan oleh pajak. Selanjutnya mengenai gift untuk orang

lain Riska yang mengemukakan bahwa:

“Pernah, hampir rata-rata para kreator saling memberikan gift sesama
kreator untuk membantu selain itu juga mempromosikan atau menambah
follower. %

Jadi dapat disimpulkan bahwa saudara Riska juga memberikan gift kepada
kreator lainnya sebagai dukungan dan juga untuk mempromosikan akunnya

kepada kreator lainnya. Hal yang sama juga diungkapkan oleh Saudari Zara:

92 Hasil wawancara dengan Riska, Kreator Tutorial Make Up, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 14 April 2023.

3 Hasil wawancara dengan Riska, Kreator Tutorial Make Up, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 14 April 2023.

9 Hasil wawancara dengan Riska, Kreator Tutorial Make Up, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 14 April 2023.

% Hasil wawancara dengan Riska, Kreator Tutorial Make Up, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 14 April 2023.
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“ada, pendapatan saya tidak menentu bulan ini saya memperoleh sebasar
RP.500.000 Gift yang diberikan akan menjadi bentuk koin yang nantinya
akan msuk ke saldo akun, setelah itu akan dipotong pajak, sisanya akan
menjadi pendapatan kreator oleh yang akan dibayar, harga koin yang
didapat tidak sepenuhnya diterima karena ada potongan. %

Jadi dapat disimpulkan bahwa gift yang diberikan akan berubah menjadi

bentuk koin dan akan masuk keakun saldo, setelah dipotong hak dari tiktok dan
pajak, sisanya akan menjadi pendapatan bagi para kreator. Selanjutnya mengenai
pemberian gift kepada kreator lainnya Zara mengemukakan bawa:
“Pernah, kalau paling banyak dapat itu hadiah-hadiah kecil seperti
bunga, topi, kalau yang paling besar pernah dikasih rangkaian bunga
juara sama topi, untuk mendapatkan pendapatan ya harus ada yang
ngasih gift, sama FYP."'
Jadi dapat disimpulkan bahwa live dengan tema Shopping, jika ada
pembeli maka akan memperoleh pendapatang dari barang, kalau ada yang ngegift

maka pendapatan akan bertambah. Sedangkan Arnesia mengemukakan bahwa:

“pendapatan ada, paling banyak kmarin sampai Rp. 5.000.000, karena ada yang
kasih kapal pesiar, sempat dapat paus juga dari kreator yang udah terkenal di
tiktok, rasa senang sekali, makanya suka nge live, pemberian gift tidak semua
menjadi milik kita, akan tetapi dibagi dua dengan tiktok, pernah juga dipotong
pajak. %8

Jadi dapat disimpulkan pembelian gift dilakukan untuk mensuport kreator
lainnya, misalnya dengan kreator yang satu manajemen, karena dengan begitu

akan mempercepat FYP dan saling mendukung.

% Hasil wawancara dengan Zara, Kreator Shopping, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
14 April 2023

97 Hasil wawancara dengan Zara, Kreator Shopping, pada Aplikasi Tiktok Pada Tanggal
14 April 2023.

% Hasil wawancara dengan Arnesia, Kreator Tutorial Make Up, pada Aplikasi Tiktok
Pada Tanggal 18 April 2023.
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Mengenai live streaming, peneliti juga mewawancarai tiktoker yang
lain yang suka mengikuti live streaming, untuk menguatkan data mengenai live
streaming yang dilakukan kreator tiktok, @Syam yang mengemukakan bahwa:

“saya suka menonton tiktok, karena contentnya tidak terlalu panjang,
live juga ada ngikutin, saya sering ikutin anggun, karena suka lihat
battle sama orang luar. Pernah ngasih gift tapi tidak besar paling topi
sama bunga, kalau cara belinya biasanya dibawah live streaming nanti
bermuculan gambar gift nah kita nantinya akan diarahkan memilih gift
yang mau diberikan tapi dibeli dulu biasa melalui pulsa atau transfer,
nanti uangnya akan berubah menjadi koin. Paling besar biaya yang
saya keluarkan untuk akun siaran Rp.100.000, kalau yang kecil

Rp.1000. "%
Ani Maryanil2456 I\
@animaryani2o99o
229 34 (o)

NMengikuti Pengikut Suka

% Hasil wawancara dengan Babol, Penonton Live Streaming, pada Aplikasi Tiktok Pada
Tanggal 14 Januari 2023
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Ketika peneliti bertanya mengenai apakah mengikuti live tiktok dan
apakah pernah memberikan gift dan alasanya memberi gift, saudari Ani
mengemukakan bahwa:

“saya senang melihat-lihat tiktok kalau lagi suntuk, tidak terlalu
sering, saya memberikan gift tapi kepada yang saya suka saja, tidak
banyak paling mawar yang saya berikan, harganya sebesar Rp.1.200-
Rp17000.

Jadi dapat disimpulkan bahwa saudari ani senang mengikuti live dan
juga memberikan gift kepada kreator, karena menyukai tema yang dibawakan

oleh kreator.

Iydaidris U 4
R =g
&lydaidris

a430 158 137
Mengikuti Pengikut Suka

I
Ketika peneliti bertanya mengenai apakah mengikuti live tiktok dan
apakah pernah memberikan gift dan alasanya memberi gift, saudari Lyda
mengemukakan bahwa:
“saya senang lihat live masak-masak, pernah tapi tidak banyak paling

kasih gift mawar sama es the, yang murah-murah aja, paling sekitar
Rp17.000. itu pun tidak semua diberikan.1%

100 Hasil Wawancara dengan Saudari Lida Idris, Penonton Live Streaming, Pada Tanggal
16 Januari 2023.



99

& Feni rahmayana a o

@feni200502
433 3033 15.2K

Pesan ~ v

Ketika peneliti bertanya mengenai apakah mengikuti live tiktok dan
apakah pernah memberikan gift dan alasanya memberi gift, saudari Feni
Rahmayana mengemukakan bahwa:

“Saya suka mengikuti live battle hafalan al-Quran, pernah, nggak

banyak paling sekitar 5 mawar atau Rp.1.200, saya suka hafalan al-

Quran, selain itu kadang banyak mengajarkan tajwid.%

Jadi dapat disimpulkan bahwa saudari ani senang mengikuti live dan
juga memberikan gift kepada kreator, karena menyukai tema yang dibawakan

oleh kreator.

< Fajri7z815 X

dees

@fajrito23
175 51 o1

Pesan = -

Ketika peneliti bertanya mengenai apakah mengikuti live tiktok dan
apakah pernah memberikan gift dan alasanya memberi gift, saudari Fajri

mengemukakan bahwa:

101 Hasil Wawancara dengan Saudari Ramadhani, Penonton Live Streaming, Pada
Tanggal 16 Januari 2023.
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“Saya senang melihat-lihat tiktok kalau lagi suntuk, tidak terlalu
sering, saya memberikan gift tapi kepada yang saya suka saja, tidak
banyak paling mawar yang saya berikan, harganya sebesar Rp.1.200-
Rp17000.102

17:11 me o il Sl @D #

& Vivi g JAN

LR
@vivinovitaaa_

765 987 6072

Pesan 20 -

Ig: @vivinovitaaa_
yang suka memberikan gift kepada kreator sebagai bentuk menghargai.
Selain itu Vivi Novita yang mengemukakan bahwa:

“ suka scroll-scrol aja sama nonton live, saya suka menonton tutorial
make up, Pernah ngasih gift bunga, kalau cara belinya biasanya
dibawah live streaming nanti bermunculan gambar gift nah kita
nantinya akan diarahkan memilih gift yang mau diberikan tapi dibeli
dulu biasa melalui pulsa atau transfer, nanti uangnya akan berubah
menjadi koin. Paling besar biaya yang saya keluarkan untuk akun
siaran Rp.100.000, kalau yang kecil Rp.5.000

102 Hasil Wawancara dengan Saudari Animariani, Penonton Live Streaming, Pada
Tanggal 16 Januari 2023
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Ketika peneliti bertanya mengenai apakah mengikuti live tiktok dan
apakah pernah memberikan gift dan alasanya memberi gift, saudari Feni
Rahmayana mengemukakan bahwa:

Berbeda halnya dengan Khairul llda yang mengemukakan bahwa:

“suka, kalau lewat beranda, kalau khusus nonton live nggak juga,

pernah ngegift tapi nggak sering, paling Cuma Rp.7.500-Rp.35.000.

biasanya suka tapyng aja.”

Jadi dapat disimpulkan bahwa setiap follower yang menonton live
memiliki Kkriteria tertentu pada tema yang disukai, jika suka mereka akan
memberikan gift kepada kreator yang disenangi. Berbeda halnya dengan para

kreator atau host untuk menghibur atau membantu penonton dalam meberikan

solusi.
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@auranazila2

64 55 233

Mengikuti Pengikut Suka
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Ketika peneliti bertanya mengenai apakah mengikuti live tiktok dan
apakah pernah memberikan gift dan alasanya memberi gift, Aura Nazila
mengemukakan bahwa:

“suka, tapi nggak sering, pernah ngasih gift tapi nggak banyak paling

bunga aja, biaya biasa saya keluarkan Rp.1.200 — Rp.7.000, biasanya

suka saya ngegift pada program dakwah. ”

Pengertian virtual gift adalah hadiah virtual yang bisa dibeli dandiberikan
sebagai salah satu penghargaan.®? Hadiah virtual ini bersifat berbayar dengan
nominal yang berbeda-beda disetiap icon virtual gift. Virtual Gift Di Aplikasi
Tiktok sendiri adalah beberapa icon atau gambar seperti stik coklat, es teh, durian,
mawar, donat, parfum, kotak hadiah, dan lain sebagainya yang mana disetiap
masing-masingm gambar tersebut memiliki nilai yang berbeda-beda.®® Adapun
cara mendapatkan virtual gift saat live streaming di aplikasi Tiktok berlangsung
diantaranya sebagai berikut:

a. Download aplikasi Tiktok > Buka aplikasi Tiktok > Buka fitur live

streaming pada aplikasi Tiktok seperti langkah-langkah yang sudah

dijelaskan diatas

b. Lalu mulai lakukan live streaming dan sapa followers yang menonton agar
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terjadinya interaksi antara penonton dan host talent hingga penonton
merasa terhibur dari konten yang dibawakan oleh host talent.

c. Setelah itu jika para followers yang menonton live streaming sudah merasa
terhibur secara tidak langsung penonton akan memberikan sebuah

apresiasi berupa virtual gift kepada host talent dengan sukarela.

Jadi dapat disimpulkan bahwa sistem pendapatan yang diperoleh gift yang
atau content yang dibuat akan masuk ke saldo akun kreator. Komisi atau upah
yang terdapat di live streaming pada aplikasi Tiktok yaitu berupa virtual gift.
Virtual gift yang didapatkan dari hasil live streaming bisa ditukarkan melalui
rekening bank dan akun paypall. Jika komisi yang didapatkan host talent ketika
melakukan live streaming bisa mencapai 30US$ atau senilai 429.253,5 Rupiah
maka komisi tersebut dapat langsung dicairkan melalui rekening bank dan jika
komisi yang didapatkan tidak mencapai 30US$ atau senilai 429.253,5 Rupiah,
maka bisa mencairkan melalui akun paypall terlebih dahulu sejumlah 10 USS.

atau senilai 143.084,5 Rupiah, setelah itu baru bisa dicairkan ke rekening bank.%

Para kreator juga memberi dukungan gift kepada kreator lainnya, dengan
berbagai motif. Fitur live streaming saat ini yang sering digunakan oleh para
konten kreator atau host talent yaitu fitur live yang berada diaplikasi Tiktok.
Adapun keunggualan yang terdapat diaplikasi Tiktok salah satunya yaitu
melakukan live streaming yang dapat menghasilkan sebuah komisi atau upah.

Pendapatan adalah pendapatan uang yang diterima dan diberikan kepada

subjek ekonomi berdasarkan prestasi-prestasi yang diserahkan yaitu berupa

103 Nela Trisabela, “Proses Penukaran Komisi”, diakses pada tanggal 11 Desember 2022.
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pendapatan dari profesi yang dilakukan sendiri atau usaha perorangan dan
pendapatan dari kekayaan. Besarnya pendapatan seseorang bergantung pada jenis
pekerjaannya.'® Artinya pemberian gift yang diberikan oleh penonton atau

tiktoker lainnya yaitu upah dari jasa yang ditawarkan oleh para content.

Pada dasarnya perolehan pendapatan live streaming diaplikasi Tiktok
diperbolehkan karena gift termasuk kedalam jenis hadiah yang sifatnya untuk
mengasihi dan menumbuhkan rasa saling mengasihi dan mencintai sessama
manusia. Hukumnya adalah mubah. Karena termasuk kepada hibah. Ciri
uttamanya adalah adanya ketiadaan ditentukannya pemberian gift oleh pihak
manapun dan semata-mata tumbuh berangkat dari inisiatif sendiri. Dan juga telah
memenuhi rukun serta syarat yang ada sesuai dengan syariat Islam seperti, Ja il
yaitu pihak yang memberikan imbalan tertentu atas pencapaian hasil pekerjaan
(natijah) yang ditentukan seperti follower yang menonton live streaming, Maj ul
lah yaitu pihak yang melaksanakan ju'alah atau Pekerja menyelesaikan pekerjaan
yang diminta,seperti host talent yang melakukan live streaming.

Selain itu gift yang diberikan juga dapat diartikan sebagai pemberian dari
seseorang kepada orang lain tanpa adanya penggantian dengan maksud
memuliakan.'® Hadiah adalah pemberian yang dimaksudkan untuk

mengagungkan atau rasa cinta.’®® Hadiah yaitu memberikan barang dengan tidak

104 Sadono Sukirno, Pengantar Bisnis, (Jakarta: Kencana, 2016), h. 47
195 Hendi Suhendi, Fikin Muamalah, (Jakarta: PT. RajaGrafindo Persada, 2001), h. 211.
106 Rachmad Syafei, Fikin Muamalah, (Bandung: CV. Pustaka Setia, 2001), h. 241.
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ada tukarnya serta dibawa ke tempat yang diberikan karena hendak
memuliakannya.'%’

Adapun keutamaan dalam pemberian hadiah dapat dilihat dari efek positif
dalam jiwa penerimanya. Seperti hilangnya rasa dendam dan permusuhan serta
timbulnya kasih sayang antar sesama. Jadi dalam pemberian gift juga tidak boleh
ada unsur paksaan.

Di dalam Ekonomi Syariah memiliki beberapa ketentuan dalam
pendapatan yaitu dengan memenuhi syarat-syarat:

1. Adanya kerelaan kedua belah pihak yang berakad. Berkaitan dengan hal
ini diketahui para follower tidak pernah dipaksa untuk memberikan gift
kepada kreator, karena biasaya penonton atau follower akan memberikan
gift apabila suka pada acara yang ditontonnya.

2. Manfaat yang menjadi akad harus diketahui secara sempurna sehingga
tidak muncul masalah dikemudian hari. Berdasarkan hal ini diketahui
bahwa pemberian gift memiliki manfaat bagi para penonton karena akan
sering disebut oleh kreator, hal ini dapat membantu penambahan follower
bagi penonton.

3. Objek akad itu sesuatu yang halal atau tidak diharamkan. Tidak ada unsur
keterpaksaan pada pemberian gift, atau sesuatu yang melanggar aturan
Islam.

4. Pendapatan harus jelas, tertentu dan sesuatu yang halal atau tidak

diharamkan.

107 Sulaiman Rasyid, fikih Islam (Hukum Fikih Lengkap), (Bandung: Sinar Baru
Algensindo, 2007), cetakan keempat, h. 362.
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5. Bernilai (Mutagawwim) di sini dapat di ukur dari dua aspek syar’i dan ‘urf.

6. Besaran Pendapatan merujuk pada kesepakatan antara kedua belah pihak.

7. Tetapi tidak sepatutnya bagi pihak yang kuat dalam akad (kontrak atau
perjanjian) untuk mengeksploitasi kebutuhan pihak yang lemah dan
memberikan Pendapatan dibawah standar.'%

Berdasarkan hal tersebut maka pemberian gift ditiktok sudah dibenarkan di
dalam ekonomi syariah, hal ini dikarenakan sebelum mengadakan live atau
membuat content, pihak tiktok telah memberikan syarat dan ketentuan di
dalamnya, sehingga tidak memunculkan masalah nantinya. Selain itu gift juga
diberikan tanpa paksaan, jika dilihat dari hasil wawancara diketahui bahwa live
pada aplikasi tiktok dapat meningkatkan pendapatan kreator dan membantu para
hots atau kreator untuk menyelesaikan perekonomian. Setelah dilanda pandemic

covid 19.

4.3. Interpretasi Data Penelitian dan Pembahasan

Dari hasil penelitian peneliti dapat menganalisa bahwa aplikasi tiktok tidak
hanya untuk hiburan akan tetapi juga untuk mengembangkan usaha yang telah
dimilikinya selain itu content jualan produk yang rumah tangga dan lainnya,
selain itu juga ada battle, cerita kehidupan sehari-hari, horror, tangkap-tangkap,
dan lain sebagainya.

Para host atau kreator akan memperoleh pendapatan dari hasil live jika
FYP dan adanya pemberian gift dari para penonton. Dari beberapa host yang

melakukan live streaming, tema yang digunakan berbeda-beda, biasanya tema

198y ysuf Qordhawi, Pesan Nilai dan Moral Dalam Perekonomian Islam..., h. 407.
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yang digunakan berkaitan dengan konten yang di upload. Sedangkan konten
tangkap-tangkap lebih kepada membantu kreator untuk menambah follower. Live
streaming memang tidak dibatasi berapa banyak penontonyang harus menonton
saat live streaming berlangsung tetapi, ada beberapa cara agar saat melakukan live
streaming banyak penonton yang melihat yaitu dengan cara rutin membuat
konten, memastikan konten yang dibawakan menarik, membuat konten yang
sedang viral, dan rajin memberi komentar di postingan orang lain. Dengan begitu
secara tidak langsung semakin banyak followers yang menonton live streaming
maka akan semakin banyak pula kesempatan host talent mendapatkan komisi atau
upah dari para penonton.

Dari hasil pengamatan dan wawancara, diketahui bahwa setiap kreator live
pasti akan di gift oleh kreator lainnya apabila menyukai live yang dibawakan.
Akan tetapi kreator yang berjualan tidak jarang memperoleh gift yang besar, dan
tidak banyak, biasanya para host yang melakukan live battle dan cerita kehidupan
sehari-hari yang sering digift jika hostnya membawa acara dengan menarik. Hal
ini dikarenakan Tiktok mempunyai sebanyak 800 juta pengguna aktif. Rata-rata
pengguna Tiktok membuka aplikasi ini sebanyak 8 kali dalam sehari. Hal ini
menampilkan bahwa Tiktok termasuk sosial media yang sering dibuka.
Mempromosikan produk di Tiktok dengan konten yang menarik dan hashtag yang
cocok dapat membuat produk atau brand diperhatikan banyak orang. Pada saat ini
di Tiktok juga banyak influencer atau juga disebut dengan selebritis Tiktok.
Semakin aplikasi ini populer, konten Tiktok juga semakin banyak ragamnya.

Mulai dari edukasi, kesehatan, sampai sebagian universitas atau sekolah juga
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menjalankan promosi atau branding melewati Tiktok. Salah satu fitur yang

paling diminati oleh para pengguna tiktok yaitu siaran live.

Live Streaming adalah sebuah teknologi berupa file yang dapat langsung
disiarkan dan di lihat oleh pengguna aplikasi tanpa harus menunggu selesai
didownload dan terus mengalir begitu saja.!®°Live streaming ialah tayangan
langsung yang disiarkan kepada banyak orang (viewers) dalam waktu
bersamaan dengan kejadian aslinya melalui media data komunikasi atau jaringan.
Fitur live streaming sangat membantu untuk melakukan komunikasi karena
didalamnya memungkinkan pengguna untuk chatting, berinteraksi satu sama lain
bahkan dengan hostnya juga secara realtime.!° pada aplikasi Tiktok adalah fitur
siaran langsung di aplikasi Tiktok yang memungkinkan seorang pengguna untuk
menyapa para followers nya secara langsung. Jika selama ini para penonton hanya
bisa like dan komen di video-video lucu yang dibuat oleh konten kreator, maka
sekarang mereka bisa mengobrol langsung melalui fitur Tiktok live, sehingga
interaksinya lebih nyata. !

Konsep live streaming yang ada pada aplikasi Tiktok ialah berusaha
memberikan kebebasan bagi host talent untuk melakukan siaran secara langsung

melalui akunnya. host yang melakukan live streaming, tema yang digunakan

berbeda-beda, biasanya tema yang digunakan berkaitan dengan konten yang di

109 Ryan Ari Setiawan Dan Yumarlin Marzuki, “Survei Aplikasi Video Live Streaming Dan
Chat Di Kalangan Pelajar,” Prosiding Seminar Nasional Dan Internasional 1, No. 1 (2018): 187,
Https://Jurnal.Unismus.Ac.ld/Index.Php/Psn12012010/Article/View/4216. Diakses Pada Tanggal
11 Desember 2022.

110 | idya Agustina, “Live Video Streaming Sebagai Bentuk Perkembangan Fitur Media
Sosial,” Vol.1 No. 1 (2021): 9. Https://Tinyurl. Com/Live-Video-Srraming. Diakses Pada Tanggal
11 Desember 2022.

111 |bid.,
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upload. Sedangkan konten tangkap-tangkap lebih kepada membantu kreator untuk
menambah follower. Live streaming memang tidak dibatasi berapa banyak
penonton yang harus menonton saat live streaming berlangsung tetapi, ada
beberapa cara agar saat melakukan live streaming banyak penonton yang melihat
yaitu dengan cara rutin membuat konten, memastikan konten yang dibawakan
menarik, membuat konten yang sedang viral, dan rajin memberi komentar di
postingan orang lain. Dengan begitu secara tidak langsung semakin banyak
followers yang menonton live streaming maka akan semakin banyak pula
kesempatan host talent mendapatkan komisi atau upah dari para penonton.

virtual gift adalah hadiah virtual yang bisa dibeli dan diberikan sebagai
salah satu penghargaan.® Hadiah virtual ini bersifat berbayar dengan nominal
yang berbeda-beda disetiap icon virtual gift. Virtual Gift Di Aplikasi Tiktok
sendiri adalah beberapa icon atau gambar seperti stik coklat, es teh, durian,
mawar, donat, parfum, kotak hadiah, dan lain sebagainya yang mana disetiap
masing-masing gambar tersebut memiliki nilai yang berbeda-beda.*?

Untuk meningkatkan pendapatan para kreator berusaha untuk memberikan
yang terbaik kepada para penonton, selain itu jadwal yang ditentukan juga harus
disipilin, hal ini dikarenakan durasi live tidak mengikuti sistem tiktok, namun
jika ingin FYP dalam live streaming, kedisiplinan waktu merupakan kunci
utama yang harus diperhatikan. Jika pelaksanaan live streaming tidak konsisten
maka majemen tiktok akan kesulitan dalam menentukan waktu tayang live
streaming yang dilakukan oleh Kreator sehingga menyebabkan penonton yang

sedikit. Durasi live streaming juga harus diperhatikan jangan terlalusebentar dan



110

jangan terlalu lama. Tiktok menyebutkan, jika 30 menit merupakan durasi live
streaming terbaik.'*?

Pendapatan yang diperoleh gift yang atau content yang dibuat akan masuk
ke saldo akun kreator. Komisi atau upah yang terdapat di live streaming pada
aplikasi Tiktok yaitu berupa virtual gift. Virtual gift yang didapatkan dari hasil
live streaming bisa ditukarkan melalui rekening bank dan akun paypall. Jika
komisi yang didapatkan host talent ketika melakukan live streaming bisa
mencapai 30US$ atau senilai 429.253,5 Rupiah maka komisi tersebut dapat
langsung dicairkan melalui rekening bank dan jika komisi yangdidapatkan tidak
mencapai 30US$ atau senilai 429.253,5 Rupiah, maka bisa mencairkan melalui
akun paypall terlebih dahulu sejumlah 10 US$. atau senilai 143.084,5 Rupiah,
setelah itu baru bisa dicairkan ke rekening bank.!*® Berdasarkan analisis di atas
dapat disimpulkan Pemberian Gift di Tiktok pada siaran live streaming dapat
meningkatkan pendapatan kreator, hal yang sama juga diungkapkan oleh Hanivah
Khayrani “Strategi Bertahan Hidup Era Pandemi Covid-19 (Studi Kasus:
Pengguna Media Sosial Aplikasi Live Streaming)”

Hasil penelitian menunjukkan bahwa strategi hidup yang dilakukan Host
aplikasi live streaming di masa pandemi tidak terlepas dari empat aspek. Pertama,
aspek mata pencaharian sebagai kebutuhan. Meski dalam kondisi pandemi,
mereka harus tetap memiliki mata pencaharian atau pekerjaan yang dapat

menghasilkan uang. Kedua, sumber daya berwujud atau tangible assets adalah

112 Dado Ruvic, “Cara Live di Tik tok, Langkah Dan Syaratnya”, (Artikel,
Kumparan.Com, Https://Tinyurl.Com/Cara-Live-Tik-Tok, Pada Tanggal 11 Desember , 2022)

113 Nela Trisabela, “Proses Penukaran Komisi”, diakses pada tanggal 11 Desember 2022.
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sumber daya berupa barang-barang yang masih mereka miliki yang bisa dijadikan
penopang untuk menghasilkan uang dari pekerjaan lain selama pandemi. Misalnya
smartphone, laptop dan jaringan internet.

Ketiga, sumber daya tak berwujud. Dalam konteks ini berupa jejaring
sosial yang menjadikan mereka terjun ke dunia bisnis virtual. Mereka memilih
profesi Host ini berawal dari informasi kerabat atau teman. Keempat, aspek
adaptasi atau penyesuaian diri di tengah pandemi. Gift merupakan satu satu

pendapatan yang dapat ditukar menjadi pendapatan pada live di media sosial.!*

114 Hanivah Khayrani “Strategi Bertahan Hidup Era Pandemi Covid-19 (Studi Kasus:
Pengguna Media Sosial Aplikasi Live Streaming), Jakarta: Universitas Islam Negeri (UIN) Syarif
Hidayatullah, 2021. Diakses Pada Tanggal 11 Desember 2022.
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BAB V

PENUTUP

A. Kesimpulan
Berdasarkan hasil penelitian dan pembahasan, peneliti dapat menyimpulkan
bahwa:

1. Sistem perolehan pendapatan di tiktok terbagi 2 yaitu pertama memiliki
follower 100 ribu Follower dengan content yang FYP, yang kedua banyak
dilakukan oleh para pengguna tiktoker yang itu melakukan live streaming,
karena live hanya membutuhkan 1 K atau 1000 follower, adapun perolehan
pendapatan dapat diperoleh melalui gift yang diberikan oleh penonton.

2. Berdasarkan analisis pemberian gift dalam meningkatkan pendapatan
menurut ekonomi syariah tidak bertentangan karena pada aplikasi tiktok
sudah menetapkan akad di dalamnya, sebelum tiktoker membuat content
atau live streaming, adapun gift yang diberikan merupakan pemberian
penonton yang dibeli melalui virtual aplikasi tiktok tanpa ada paksaan. Gift
tersebut dapat diuangkan melalui koin yang dikumpulkan, namun dalam
pendapatanya kreator atau hots tidak sepenuhnya menerima koin dari
pendapatan karena adanya pembagian dengan tiktok sebagai penyedia jasa

dan pajak apabila pendapatan melebihi Rp.4000.0000 perbulan.

B. Saran
Ada beberapa saran yang menurut penulis sangat penting untuk bahan

penelitian selanjutnya khususnya tentang strategi bertahan hidup para pengguna
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aplikasi live streaming. Saran-saran tersebut antara lain:

1.

Bagi peneliti yang hendak meneliti kajian serupa, memperdalam
mengenai proses memperoleh pendapatan secara teknis mungkin akan
memperkaya penelitian tersebut.

Penelitian secara spesifik dengan mengambil salah satu jenis aplikasi
akan membuat penelitian jauh lebih baik karena akan terfokus pada satu
pembahasan.

Meneliti apakah ada keterkaitan satu Host dengan Host yang lain
sehingga apakah mereka memiliki komunitas dalam menggeluti profesi
tersebut.

Peneliti disarankan mengulik tentang kendala para Host selama live

streaming.



